Co je to Referenční Marketing-Network Marketing?
Tento článek nemá za úkol pomlouvat, ale ani vychvalovat systémy referenčního marketingu (RM). Chceme Vám zde popsat, co vlastně RM je, co se z něj dá vytěžit a naopak jaké problémy můžete očekávat. Při psaní tohoto článku jsme nevycházeli ze žádných odborných publikací, ale z toho, co je popisováno přímo v různých systémech referenčního marketingu a hlavně z vlastních zkušeností.                                                                   Prostřednictvím referenčního marketingu, nebo mnohoúrovňového prodeje, se dá prodávat cokoliv. Například prášky na praní, kosmetika, vitamíny,pojíštění,půjčky atd. či v našem připadě internetové domény.

Podstatnou prodeje formou referenčního marketingu je to, že zisk nemáte jen z toho, co sami prodáte, ale i z toho, co prodají další lidé, které jste do systému zapojili. Různé systémy mají různé formy odměňování za to, že pro firmu vybudujete odbytovou síť, ale základní princip fungování je vždy stejný.  Fakta:

• Více než 56 milionů lidí je zapojeno do tohoto odvětví na celém světě. 
• Více než $100 bilionů tržby za poslední rok. 
• Možnost podnikaní ve více než 100 zemích. 
• Odvětví, které vzrostlo o 90% za posledních 10 let.                                                                                   Referenční marketing nebo-li MULTI-LEVEL-MARKETING a (MLM) konečně dosáhl respektu. Byl navržen na Nobelovou cenu. Vyučuje se na Harvardské obchodní univerzitě a Stanfordský výzkum jako i žurnál Wall Streetu vyhlásili, že 50-65% všeho zboží a služeb bude již v brzké době prodáváno prostřednictvím MLM. Tohle je Multi-bilionový dolarový průmysl a z 500.000 amerických milionářů celých 20% (100.000) získalo své bohatství za posledních pár let, a to díky MLM. A co více! Statistiky ukazují, že 45 lidí se denně stává milionáři právě díky MLM.Na MLM – víceúrovňový způsob prodeje – narážíme velmi často v běžném životě, a to aniž bychom to nějak zvlášť vnímali a ještě častěji se do něj zapojujeme, aniž bychom si to vůbec uvědomovali. Systém je prostý a všichni ho používáme. Pokud jsme spokojeni s nějakým zbožím nebo službou, řekneme o tom svým známým, ti zase svým známým a ti zase dalším. Běžná praxe. A přesně na tomto principu je založen MLM. Samozřejmě, všechno se dá zneužít a právě proto, že je tento princip tak jednoduchý, našli a najdou se podvodníci, kteří ho využívají ke svému neserioznímu obohacení. Proto je MLM tak často spojován s označením letadlo (nebo pyramida) a již předem zatracován. Avšak každý, kdo se zamyslí, velmi rychle odliší seriozní MLM od letadla. V letadle za své peníze (často tisícové částky) získáme např. pár stránek s radami jak se stát úspěšnými v podnikání, a ty dále „prodáváme“. Produkty jsou různé, výsledek stejný. Za spoustu peněz jsme koupili něco, co má hodnotu pár korun a pokud chceme získat své peníze zpět, nezbývá nic jiného, než v podvodu pokračovat. Další příklad jsou tzv. REPORTY. Tam se nejedná o tisícové částky, ale princip stejný. To jsou ty - jakoby legální. Naprosto nelegální je způsob praktikovaný v devadesátých létech: „pošli 400 - 1000 Kč na adresu a pod. V těchto „letadlech“ nebo „pyramidách“ se mají dobře jen ti co jsou na špici a zapojený dav jenom paběrkuje nebo je ve ztrátě. Když se vám to příčí a do systému jste se zapojili, peníze oželíte. Koupili jste si životní zkušenost. Už víte, že seriozní MLM nabízí také seriozní produkt a hlavně seriozní jednání. Hned zpočátku se dozvíte všechny informace o firmě, produktu, výši Vašich investic, způsobu odměňování atd. Na všechny otázky dostanete jasnou odpověď. Není nic úmyslně, v rámci obchodních praktik, zamlžováno.                              V takovém případě se můžeme oprostit od předsudků a bez obav se pustit do práce. Proč si nevydělat doporučováním? Různé firmy nás k tomu přímo vyzývají a odměňují nás za nově získané klienty.Knižní klub – součástí katalogu je přihláška nového člena, za jehož získání dostanete prémii ve formě knih zdarma (členství minimálně po dobu dvou let)

T-Mobile – po podpisu smlouvy (na dobu určitou) s vámi získaným novým zákazníkem, neplatíte jeden měsíc paušál (akce pro tarifní zákazníky)

Quelle, Neckermann, Vitaland, Magnet, Starkl – za nového zákazníka obdržíte dárek.

Tak by šlo jmenovat další a další příklady. 

Napadlo Vás snad někdy, že se jedná o letadlo? Troufám si tvrdit, že ne. Nemáte k tomu přece žádný důvod. Dopředu jste věděli co musíte udělat a co za to získáte - za zprostředkování nového zákazníka – odměnu.Kdo chce vědět více o tomhle businesu 21.století.doporučují navštívit  web.stránky,                  Par  odkazu kde je MLM dobře popsány                                                                        http://www.world-business.ws   Finanční-nezávislost                                                                    http://meloun.byznysweb.cz/vzdelani-financni-inteligence/multi-level-marketing/pravda-o-mlm/                                                                                                    http://stillfuckingdeath.blog.cz/0611/mlm-prilezitost-pro-vsechny                   http://www.multilevelmarketing.cz/page/2066.vyhody-mlm/                                                                     http://pigan.blog.cz/0605/mlm-marketing                                                                                                                       MlM: je legální, můžete to dělat při zaměstnání, nejsou potřeba velké investice ani zaměstnanci. Nemůžete nic ztratit, můžete hodně zbohatnout. Nevýhody: není to bezpracné a často se plete s pyramidovými a peněžními hrami, které patří mezi nelegální podvody. 

Proč RM,Network Marketing?

· Nízké Počáteční Náklady. 

· Malé Riziko. 

· Práce jen na částečný úvazek. 

· Osvědčený Systém. 

· Finanční Páka. 

· Residuální Příjem. 

· Velké Daňové Výhody. 

· Možnost Cestování. 

· Pracuj Jen s Lidmi Se Kterými Chceš. 

Co říkají Experti o RM, Networkovém Marketingu?

· Warren Buffet vlastní holdingovou společnost – Berkshire Hatheway a také vlastní tři společnosti na přímý prodej. Warren prohlásil "dolar po dolaru to byla nejlepší investice jakou jsem kdy mohl udělat" (Časopis Fortune) 

· Robert Kiyosaki – autor "Bohatý Táta, Chudý Táta". O network marketingu prohlásil "...s malou finanční investicí dává lidem příležitost vybudovat si svůj vlastní zisk přinášející podnik a nabýt velkého bohatství" 

· J. Paul Getty, bilionář. "Raději bych dostal zaplaceno 1% z úsilí každého ze 100 lidí, než dostat zaplaceno za 100% mého vlastního úsilí"
