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Manuál pro tvorbu 
marketingové sítě.

Nástroje. 
         Ke každé činnosti, chcete-li jí dělat pořádně a má-li být výsledek profesionální, potřebujete odpovídající nástroje. 
Cílem tohoto manuálu je správně pochopit význam a hodnotu marketingové sítě a vyzbrojení se odpovídajícími nástroji, pro její budování. 
Než tedy začneme hovořit o nástrojích, musíme si říci, jak správně chápat síť. To je totiž pro člověka, který se míní stát opravdovým síťařem to nejdůležitější.

Každý z nás je, byl nebo bude součástí nějakého distribučního systému. Tyto distribuční systémy nabízejí nejrůznější produkty z oblasti zdravého životního stylu, kosmetiky, financí, reklamy nebo cestovního ruchu. Všechny tyto společnosti chválí své výrobky a je třeba říci, že ve velké většině případů mají pravdu. Ale ať už nabízejí cokoli, je jedna věc, kterou potřebují úplně všechny systémy. Tou společnou věcí je funkční distribuční síť. A jak se ve velké většině případů taková věc buduje? 
Seznamme se s typickým příkladem.

Nějaký Váš známý Vás dotáhl na nějakou prezentaci a tam jste se dozvěděli o skvělé možnosti, jak vydělat prodejem nějakého skvělého výrobku pohádkové peníze. Co více, pokud se stanete prodejcem a přivedete do obchodu další prodejce, Váš příjem se bude neustále zvyšovat, Vy budete neustále bohatnout a Vaše budoucnost bude prostě skvělá.

Nadšeně se do prodeje zapojíte a vybaven elánem a nově nabytými

informacemi se rozběhnete za svými nejbližšími známými, abyste je s touto jedinečnou nabídkou seznámil a dal jim tak možnost vydělat stejné peníze, jako Vy. Jenže co se stalo? Někde muselo dojít k chybě. Vaší známí totiž nejenom že tuto jedinečnou nabídku odmítli. Oni ji dokonce začali rozmlouvat i Vám! Začali Vám vyprávět, kolik znají lidí, kteří začínali se stejným elánem a jak dopadli.

Místo v Mercedesu jezdí starou škodovkou a to ještě v tom lepším případě. Začali Vám vyprávět, jak se jim pak lidé vyhýbali v obavách, že jim zase budou chtít něco nabídnout a prodat. 
Tyto věty na Vás zapůsobily jako ledová sprcha. S obrovskými obavami jste zavolali svému sponzorovi, který Vás do tohoto obchodu „uvrtal“ a řekli jste mu, co jste se od svých známých dozvěděli. Váš sponzor si s Vámi domluvil na nejbližší možný termín další schůzku, kde Vám začal vysvětlovat, že jste na to šli špatně a že je třeba navštívit firemní školení, kde Vás odborníci proškolí, jak se to má správně dělat, abyste dosáhli úspěchu.

S určitými obavami, ale i s novou nadějí jste vyrazili na firemní školení. To trvalo jeden nebo také dva dny a bylo k tomuto účelu pronajato nějaké rekreační středisko. Na školení Vám pak, sponzorem zmiňovaní odborníci, kterými byli stejní účastníci distribuční sítě jako Vy, vysvětlovali, v čem jsou nabízené produkty jedinečné a zvláštní, čím převálcují konkurenci a jak je skvělé je používat.

Na desítkách příkladů Vám propočítávali, kolik si můžete prodejem těchto produktů vydělat a ukazovali Vám, kolik si už vydělávají každý měsíc oni.

A pak jeden z nich řekl, že Vás nyní naučí, jak si vytvořit obchodní síť, která pak bude pracovat pro Vás. Na řadu přišla věta, kterou používají všichni odborníci ve všech systémech založených na síťovém marketingu po celém světě a opakují jí jako nějakou mantru. Ta věta zní:

„Vytvořte si seznam 100 kontaktů svých známých.“

Ta věta Vás vyděsí. Vy přece neznáte tolik lidí, Vy přeci nemáte tolik známých. Na to Vás přednášející začne přesvědčovat o tom, že každý zná nejenom 100, ale podstatně více lidí. Na důkaz toho začne vyjmenovávat místa, kde jste se někdy setkávali s lidmi nebo kde se stále s lidmi setkáváte. Začne Vám vyjmenovávat školu, zaměstnání, školu, kde dochází Vaše ratolesti, sportovní kluby, zájmové organizace a skupiny, politické strany a seskupení a desítky dalších míst, kde se můžete s lidmi sejít. A pak Vám řekne, že to jsou Vaši potenciální klienti a spolupracovníci.

Tady je třeba říci, že tento způsob práce je účinný. Ale pouze pro 5% lidí, kteří se takového semináře zúčastní a budou postupovat podle tohoto návodu.

Pravda je totiž taková, že tohle je způsob, který je vhodný pro systém přímého prodeje, kde je třeba najít a vychovat prodejce. 
Jenže síťový marketing není o vychovávání prodejců! 
Pokud budete používat tento model práce a vzdělávání, budete možná skvělí prodejci a možná také najdete několik lidí, kteří Vás budou následovat a rovněž budou skvělými prodejci.
Takový způsob budování marketingové sítě je pro účastníky velmi pracný a jak jsem se už zmínil, pouze 5% lidí, kteří se do takového systému zapojí, má šanci dosáhnout jakéhosi úspěchu. Zbytek skončí prakticky dřív, než opravdu začnou a jejich jedinou aktivitou bude zaplacení poplatku za licenci, případně si během několika následujících měsíců koupí pár výrobků a pak přestanou cokoli dělat. 
A koho si myslíte, že označí za viníka svého neúspěchu? 
No přeci člověka, který je do takového systému přivedl.

Jenže pokud chcete uspět v síťovém marketingu, není třeba být skvělým prodejcem. Vlastně nemusíte být prodejcem vůbec! 
Vy se musíte stát síťařem.
A být síťařem je v podstatě velmi jednoduché. Stačí si uvědomit základní pravidlo síťového marketingu:

Nejdůležitější na síťovém marketingu je marketingová síť, jejíž hodnotu lze vyjádřit následujícím vzorcem:

hodnota sítě = (počet uživatelů sítě)2
(hodnota sítě je rovna počtu její uživatelů na druhou)

Význam správně fungující sítě je totiž v tom, že nepotřebuje, aby její členové byli prodejci. Provozovatel takové sítě totiž ví, že v podstatě 95% lidí v populaci nesnáší cokoli prodávat, prodeje se štítí a co je hlavní, prodejce v podstatě nesnáší! 
Význam správně vytvořené sítě je v tom, že vytváří jednoduše podobné vzorce chování, které je možné realizovat prakticky v libovolných podmínkách a také v tom, že ve velmi krátkém čase (někdy v průběhu několika týdnů) dokáže vygenerovat členy sítě, kteří používajíce tyto jednoduše opakovatelné vzorce, začínají vydělávat zajímavé finanční částky.

Metody, které budou popsány v dalších odstavcích, toto umožňují a je jen na Vás, zda je budete ve své praxi odpovídajícím způsobem používat.

A nyní přejděme k nástrojům, které k budování sítě budete potřebovat. Poskytneme Vám nyní takové nástroje, které jsou pro náš hlavní účel – vybudování marketingové sítě – optimální.

Jste registrovanými uživateli projektu - stránek BLUE4NET.CZ a ty Vám poskytuje 5 nástrojů pro budování sítě prostřednictvím internetu. 
Zde jsou:

1. Vytvoření si ZDARMA vlastních profesionálních dynamických webových stránek v rámci projektu BLUE4NET.CZ. 
(nejvýznamnější nástroj Vašeho podnikání). 
Tyto si vytvoříte přihlášením se:
https://extranet.blueparadise.cz/ - zadáte svůj login -(přihlašovací jméno a heslo) a v menu si otevřete - „editace webu – osobní web“ a vytvoříte si své osobní profesionální webové stránky podle svých představ.

Dále si pak přečtete další informace, které se v MENU nacházejí. Jsou to důležité informace, abyste dokázali využívat předností tohoto jedinečného projektu, který Vám dává jedinečnou možnost:

VYTVOŘIT SI SVOJI FIRMU VE FIRMĚ!!

Postup při editaci (úpravě) Webových stránek
A)
Klikni: Přidat položku v menu.
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B) Otevře se ti Editace položky v menu
[image: image3.emf]
C)
Vepíšeš název položky v menu (např. Hawai), označíš políčko zobrazuje se (aby stránka byla vidět musí být označeno), vepíšeš titulek stránky (např. Surfování na Hawaii), vybereš typ stránky – vždy používej Dynamický text… 

Klikni na „Uložit“
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D)
Postup při vkládání textu na stránku

1.Vybereme položku, kterou chceme editovat, upravovat – klikneme na „editovat text“
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2. Položky můžeme v menu přesouvat pomocí zelené šipky – „Přesunout“ (musíte kliknout na šipku ve směru kam chcete položku posunout).

3. Položku pokud chcete smazat – kliknete na červenou značku – „Smazat“
E)
Editace textu na stránce
NAPŘÍKLAD – POLOŽKA ÚVOD
Název položky v menu Úvod

Nadpis textu[image: image5.wmf]

ÚVOD


Datum poslední změny 27.5.2008 13:51

TAKULKA DO KTERÉ VKLÁDÁTE TEXT.

	Menu jako při psaní ve WORDu

	ZDE MŮŽETE PSÁT, VKLÁDAT KOPÍROVANÝ TEXT, ATD. (doporučuji napsat si to,co chcete vložit na stránku samostatně ve WORDu, upravit jak potřebujete, zkopírovat a pak do tabulky vložit)

NAPŘÍKLAD:

Vážení přátelé , 
 V této technické a uspěchané době se dostává do popředí nový trend obchodu a služeb. 
I my se k tomuto novodobému hitu hlásíme, protože chceme oslovit co nejširší možný počet internetových uživatelů a zákazníků. 
Naším prvořadým úkolem je vám prezentovat v obchodních modelech informace o zajímavých produktech, službách a taktéž o možnostech spolupráce a výdělku. Vybíráme hlavně to, co máme ověřené a co může být užitečné i pro ostatní. 
Vítám vás na stránkách kvetoslav.blue4net.cz, na kterých profesionálně zprostředkováváme služby a produkty vysoké kvality, o které je na trhu zájem a současně nabízíme možnost spolupráce na tomto unikátním projektu.        
Těšíme se, že využijete našich nabízených služeb a spolupráce .....  
ZAREGISTRUJTE SE ZADARMO!
Zapojte se do projektu BLUE4NET ještě dnes!
klikni:   http://cz-vydelek.blue4net.cz/registrace.php
Těším se na naši úspěšnou spolupráci.
Daniel Read Glos
  


· Přiložit nové obrázky – VLÁDÁTE NOVÉ OBRÁZKY NA STRÁNKU

· Přiložit nové dokumenty - můžete přikládat své dokumenty k dané webové stránce.

· Přiložit nové fotky - VLÁDÁTE NOVÉ FOTOGRAFIE NA STRÁNKU.
Například:
Přiložené obrázky  (obrázky se vkládají automaticky vpravo od textu) 



Olomouc Horni namesti.JPG
velikost : 71 kB
datum a čas přiložení :
27.5.2008 13:21

 smazat




LOGO BLUE4NET
velikost : 804 kB
datum a čas přiložení :
27.5.2008 13:26


 smazat

 
   

 
Přiložené dokumenty  (přílohy se vkládají pod text automaticky) 


 PROJEKT_BLUE4NET.doc
, velikost 73 kB, přiloženo 1.5.2008 11:06   
 smazat


 SOUTEZ_BLUE4NET.CZ.doc
, velikost 30 kB, přiloženo 7.5.2008 10:33   
 smazat

PO SKONČENÍ EDITACE, UPRAVĚ STRÁNKY POTVRĎTE ZMĚNY!!! 
 [image: image14.wmf] Potvrdit zm

ěny 


F)
Po skončení editace stránky a uložení textu, přiložených dokumentů, obrázků a fotografií -  Klikni – „otevřít web…“ .
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G)
Otevřou se vám Vaše webové stránky, kde si můžete prohlédnout, co jste vytvořili.
[image: image16.emf]
Takový způsobem si můžete upravit vaše stávající stránky v Menu Vašich webových stránek a nebo tvořit a vytvořit nové.

Tak ať se Vám práce daří…

2. ZÁDÁVÁNÍ  ODKAZU VAŠICH WEBOVÝCH STRÁNEK DO VYHLEDÁVAČŮ A KATALOGŮ.
Je nejdůležitějším krokem. Můžete je zadat zde na Odkaz-Přidat.eu, kde jednoduše, rychle a hlavně zdarma můžete přidat odkaz do mnoha fulltextových vyhledávačů automaticky a následně do mnoha a mnoha významných českých, slovenských i světových katalogů a vyhledávačů manuálně.Při zadávání doporučuji ve všech případech uvádět pokud možno stejné informace a pokusit se je odlišit od ostatních.
Kromě toho můžete výrazně zvýšit návštěvnost tím, že se zaregistrujete do největšího českého top listu in/out , přístupů na www-CZIN.eu a mnoha dalších.

· CZIN.EU - ČESKÝ TOP LIST NELEPŠÍCH WEBŮ

http://www.czin.eu
· ODKAZ.PŘIDAT.EU - INTERNETOVÉ KATALOGY A VYHLEDÁVAČE ZDARMA

http://odkaz.pridat.eu/
3. VÝMĚNNÉ SYSTÉMY.
  Zvyšuje návštěvnost tím, že zobrazuje vaše stránky zaregistrovaným uživatelům v daném systému a na oplátku jejich stránky vám. Za hodinu se takto vaše stránky v průměru zobrazí cca 180x. Nic zde neplatíte ani nevyděláváte. Pouze kredity, které dostanete za prohlížení stránek a platíte jimi zobrazování vašich www. Kredity je možno získávat i za tzv. Refferaly, čili za surfování uživatelů zaregistrovaných přes vás. U většiny dostanete kredity do začátku zdarma. Doporučuji zaregistrovat se u všech. Každý systém má jiné uživatele. Autosurfy spouštějte několikrát týdně alespoň na hodinu. Bližší informace a registraci získáte kliknutím na  uvedené odkazy:
· Websurf.cz - Zvyšujeme návštěvnost Vašich stránek naprosto zdarma. 

 http://www.websurf.cz/?ref=Read
 

· W3surf.cz - zvýšení návštěvnosti, zvýšení pageranku = kvalitní reklama zdarma 

http://www.w3surf.cz/?referer=Read
· HODNOŤ.NET – hodnocení webových stránek.
http://www.hodnot.net/index.php?ref=2529
· Autohits.horys.com - zvyšte návštěvnost svých webových stránek

http://autohits.horys.com/index.php?refer=Read
4. INZERCE ZDARMA.
Zvyšuje návštěvnost tím, že inzerujete svoji nabídku zdarma v inzertních portálech. Tuto činnost doporučujeme provádět několikrát týdně, zvyšujete tím možnost, že si Váš inzerát přečte co největší počet zájemců. Inzerujte v oblastech, o kterou inzerenti projevují zájem např.: půjčky a úvěry, finance, finanční poradenství, práce přes internet, atd.
Bližší informace získáte kliknutím na uvedené odkazy:
· A - INZERT.CZ

http://www.a-inzerce.cz/
· ARTINZERT.CZ

http://artinzert.cz/
· AZ-INZERCE.

http://www.az-inzerce.cz 

· b2bc.cz - firmy, nabídky, poptávky, zboží

http://www.b2bc.cz/
· Bazar-inzerce

http://www.bazar-inzerce.cz/ 

· EXTRAINZERCE

http://www.extrainzerce.eu/
· Hyperinzerce.cz

http://www.hyperinzerce.cz/
· HYPERINZERT

http://www.hyperinzert.cz
· I-bazar.cz

http://www.i-bazar.cz/ 

· Inzerce bazac

http://www.bazac.cz 

· Inzerce-zdarma.cz

http://inzerce-zdarma.cz
· Inzerce.začátek.cz

http://inzerce.zacatek.cz 

· MAXINZERT.CZ

http://www.maxinzert.cz/
· Megainzerce.cz

http://www.megainzerce.cz
· KATLOG FIREM.

http://www.katalogfirem.cz/
· Onlineobchody.com

http://www.onlineobchody.com/bazar/index.php 

· Přerovské noviny inzerce

http://www.prerovskenoviny.eu/prerov/ 

· Super-bazar

http://www.super-bazar.cz/
· Ucho.cz – inzerce

http://www.ucho.cz/
· Zdarma inzerce.cz

http://www.zdarma-inzerce.cz
5. OBCHODNÍ STRUKTURA A PRÁCE S NÍ.
Nejdůležitější nástroj pro tvorbu své firmy ve firmě.
Po přihlášení na webových stránkách: https://extranet.blueparadise.cz/login.php (váš login, vaše heslo),
Najdete v menu položku: 

MOJE STRUKTURA – STATISTIKA – STRUKTUROGRAM.
Tady najdete informace o svých spolupracovnících, telefonní a 

e-mailový kontakt, prostřednictvím, kterých s nimi NE můžete, ale musíte komunikovat, navzájem se informovat o své činnosti a pomáhat si. 
Máte možnost nahlédnout na webové stránky svých spolupracovníků. Vašim úkolem je a bude, snažit se jim pomoct při jejich tvorbě (někteří s tvorbou webových stránek zkušenost mají, jiní ne), ale také se můžete nechat inspirovat webovými stránkami svých spolupracovníků, při tvorbě vlastních webových stránek, pokud tam najdete něco zajímavého (samozřejmě po dohovoru s tím, kdo si tyto stránky vytvořil). 

Je v zájmu nás všech, abychom si pomáhali radou, povzbuzením atd., protože budujeme něco nového, zajímavého s možností vybudování prosperující společnosti, ve které každý z nás může, pokud bude chtít, mít svoji FIRMU.
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http://cz-vydelek.blue4net.cz
_1273474672.unknown

_1276612284.unknown

